30 milyar dolarhk platform POPAI

Diinyanin 25 iilkesinden 2000’e yakin iiyesi olan ve perakende satis noktasi
sunum faaliyetleri konusunda kar amaci giitmeden c¢alismalarini yiiriiten
POPALI, 2005 yili itibariyle Tirkiye’de faaliyetlerine bagladi. POPAI’yi1 Tiirkiye
Bagkan1 Volkan Keskinoglu ile konustuk.

e POPAI ile ne zaman ve nasil tamstimz?

POPALI ile ilk tamigmam 1998 yilinda oldu. Cizgi alti sektoriinde yaptiim ¢alismalar
sirasinda duydugum ihtiya¢ neticesinde bu organizasyon ile tanistim. Kurulusun yapmis
oldugu caligmalardan ciddi sekilde yaralandim ve yiriittiigiimiiz projelerde bu bilgi
birikimini iilkemizde kullanma sansim oldu. Gerek Avrupa’da gerekse ABD’deki
temaslarimda bir ¢ok kurulusun POPAI’ den ne sekilde yaralandigini ve sektoriin bu anlamda
nasil gelistigini gérme sansim oldu. Ulkemizde yasadigimiz bir ¢ok sorunu onlarm bundan
yillarca once yasayip ¢ozdiiklerine tanik oldum. Tim deneyimlerim bana iilkemizde de
boylesine bir hareketin baglamasi gerektigi fikrini olusturdu. Bunun da ilk adimin1 POPAI ve
onun uluslararasi bilgi birikimini {ilkemize getirmeyi amaglamakla attim. ilk teklifimiz 2000
yilinda yapilmis ve POPALI ile yaklasik 4 yil siiren goériismeler neticesinde Tiirkiye’de ofis
acma karari almmistir. POPAI bu anlamda yapilmayani yapmis, normalde minimum 10
iiyenin olmadig1 yere hi¢ bir ofis agmazken Tirkiye’ de sadece 1 iiye ile bu ofisi agma
kararin1 almistir. Bu anlamda da Tiirkiye’mize 6nemli gérevler diismektedir.

e POPALI' yi genel olarak anlatir misiniz?

Popai bundan 65 yil énce kurulmus, kar amac1 olmayan bir organizasyondur. Ik kurulusunda
cizgi alti sektoriine hizmet eden kuruluslarin bir araya gelerek sektoriin sorunlarina ve
taleplerine cevap vermeyi amaglamistir. Yapmis oldugu calismalarla, isbirlikleriyle 6zellikle
ABD piyasasinda sektore ¢cok katkilari olmus ve giderek globallesmeye baslamistir. Bu arada
da organizasyonda yer alan kurum ve kuruluslarin yelpazesi genisleyerek, igerisine
perakendecileri, marka firmalar1 ,reklam ajanslarmi, fuar ve organizasyon sirketlerini,
aragtirma sirketlerini, liniversiteleri alarak sektorii tam anlamiyla temsil eder bir hale
gelmigtir. Bugilin 25 ilkedeki yapilanmasi, 2000’e varan iiye sayisit ve iiyelerinin toplam
cirosunun 30 milyar dolar1 olusturdugu global bir platform haline gelmistir.

e Organizasyon iiye sirketlere ne sagliyor?

Oncelikle POPAT’ ye iiye olmak bildigimiz, klasik abone iiyeligi demek degildir. POPAI bir
platformdur. Katilimcilik son derece onemli, oturdugumuz yerden POPAI bizlere bir sey
vermiyor. POPAD'nin tiim bilgi birikimini, tecriibelerini, alt yapisin1 kullanmak ve bunu
iilkemiz sartlarinda uygulama alanlar1 bulmak bizlere diigiiyor. Sektor ile ilgili her alanda
tim bilgi birikimini liyelerine agiyor; fuarlari, iiniversitesi, seminerleri, kitaplar ile iiye
firmalarin gelisimine katkida bulunuyor. POPALI iiyeleri ziyaret ettikleri veya yatirim yapmak
istedikleri iilkelerde en azindan bir muhatap bulabiliyorlar.



Diinyada ne gibi calismalara imza atiyor?

POPAI hem yerel hem de global calismalar yiiriitmektedir. Ulkelerde sektdrlerin ve
kiiltiirlerin farkli olmasi nedeniyle yerel faaliyetler iilke ofisleri tarafindan yiiriitiilmekte ve
tim diinya ile paylasiliyor. Global olarak ise faaliyetler merkez ofis Washington DC
tarafindan koordine edilerek gerceklesmektedir. Ozellikle Globalshop ve Euroshop gibi
diinyanin 6nemli fuar organizasyonlarinda organizasyon ortakligi yapiliyor. Bu anlamda
buralarda yer almak isteyen iiyeler POPAI’ nin tiim imkanlarindan yararlaniyorlar. Bunun
disinda POPAI’ nin Global bazda NVU ve ACNielsen gibi arastirma kuruluglar ile birlikte
yiiriittiigii uluslararasi arastirma projelerini sektor ve tiyeleri ile paylasiliyor.

o POPALI' nin diizenledigi bir odiil var bildigimiz kadariyla...

Uzun yillardir sektoriin “Oscar” 1 kabul edilen “OMA (Outstanding Merchandising
Achievement)” her yil Globalshop’ ta biiyiik bir organizasyon ile degerlendirilerek, cesitli
kategorilerde dagitiliyor. Firmalar ve tasarimcilar eserlerini olusturup OMA’ ya Ocak ayinda
bagvurularimi yaparak katilirlar. Globalshop’da sergiye acilan adaylar cesitli jiiri tyeleri
tarafindan degerlendirilirler. Degerlendirme sonucunda ¢esitli kategorilerde bronz, glimiis ve
altin olmak {izere odiiller verilir. ICM — Kavram 2005 yilinda bu 6diile Tiirkiye’den katilan
ilk ve tek firma oldu.

o  POPAI'nin perakende sektoriine neler kazandiracagina inaniyorsunuz?

Aslinda POPAI sadece perakende sektoriine degil, perakende sektorii ile ilgili olan tiim
kuruluslara onemli kazammlar saglamaktadir. Ozellikle perakende sektorii agisindan
baktigimizda, Tiirkiye’deki perakende alaninda diinya gelismelerini yakindan takip
edebilmek, bu anlamda yapilan c¢aligmalarda yer almak sektore Onemli katkilarda
bulunacaktir. Sektoriin temel sorunu olan medya faaliyetlerinde ve etkinliklerinde 6nemli
faydalar gorecektir. Su anda POPAIL, VNU, ACNielsen ve IAA’ in ortaklasa yiiriittiikleri
“Satis noktasinda reklam etkisinin 6l¢iimii ve standartlastirilmas1” projesinin tiim perakende
sektoriine onemli katkilar1 olacaktir. Projenin diinyaya duyurumu Mayis ayinda Fransa’ da
yapilacak bir toplanti ile gerceklestirilecektir.

POPAI' nin Tiirkiye’deki amaci
POPAI’nin Tiirkiye ayaginda neler yapmayt planlyyorsunuz

POPALI Tiirkiye olarak dncelikle iilkemizde iki seyi amagliyoruz. Birincisi Tiirkiye’ nin ¢izgi
alt1 sektoriinde diinya ile entegrasyonunu saglayarak bu anlamda sektoriin yapilanmasinin
fiyat odakli olmasindan ¢ikarak deger odakli olmasini saglamak. ikincisi de iilkemizde ciddi
bir ¢izgi alti sektOriiniin olugsmasina yardimci olarak ulusal bazda bilgi, proje, egitim,
arastirma ve is birliklerinin gelistirilmesidir. Ozellikle egitim ve egitim ile ilgili konularda



materyalleri Tiirkceye c¢evirerek liye firmalarimiza ve sektoriimiize katkida bulunmay1
amachyoruz. Tiirkiye’deki dernek, akademi, firmalar, {reticiler, arastirma kuruluslari ile
temas kurarak, ¢izgi alt1 sektoriiniin cagdas yapilanmasini saglamay1 hedefliyoruz.



